
Руководителю предприятия,

ведущему менеджеру

Уважаемые господа!
     В целях определения наиболее эффективных форм сотрудничества с оптовыми потребителями на рынке подкровельных материалов предлагаем ответить на некоторые вопросы нашей  анкеты. Это поможет оптимизировать нашу совместную деятельность по продвижению марки «Строизол» в Вашем регионе.

1. Название Вашей компании _______________________________Регион_____________________
Контактное лицо_____________________________________________Тел._____ _____________
2. Вероятный объем продаж пленок «Строизол» в летний период (м2 в месяц)

< 5000  _____________________                               От 5000 до 20000  _________________
От 20000  до 50000 _______________________        > 50000  _________________________
3. Какие марки пленок «Строизол» интересуют Вас в большей степени

Строизол SD_______
Строизол SM_________
       Строизол SW___________ 
Строизол RS_______
Строизол R__________                Строизол В_____________
Строизол RL_______                 Строизол RL F________               Строизол RT и LK _______
4. География деятельности Вашей компании, региональные  представительства и дилеры (указать города)_______________________________________________________________________________
            ______________________________________________________________________________________

            ______________________________________________________________________________________
            ______________________________________________________________________________________

5. Существующая структура сбыта подкровельных пленок:

Комплектация строительства______________    Собственное строительство________________
Оптовая торговля__________________                     Розничная торговля____________________
Другое___________________________________________________________________________
 

6. Количество собственных точек розничной торговли 

       Торговые точки на строительных рынках_________________________________________________

       Строительные и хозяйственные магазины ________________________________________________

       Торговые базы ___________________________Другое______________________________________

Количество и территориальное расположение точек розничной торговли, куда осуществляются поставки по договору

       Торговые точки на строительных рынках_________________________________________________

       Строительные и хозяйственные магазины ________________________________________________

       Торговые базы _________________________________Другое________________________________

7. Ваши предложения по организации сотрудничества _____________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________

__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

8. Ваши замечания по качеству нашей продукции _________________________________________

_______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________

_____________________________________________________________________________________

Благодарим Вас за ответы !

